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| Vi haller vara workshops hos er.
Ring Niklas pa: + 46 706 372 257

Maila: niklas@lI :
an ! dpn anlkla aila: niklas@leverage.se
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vagen t|II dina forsaljningsmal

Att sélja handlar om att f& en mottagare att kopa av sina egna skal. Vi maste veta behoven, drivkrafterna

och de inre skal denna person har. | dagens mediasamhalle nar vi bombarderas med upp till 5000 budskap
varje dag handlar det om att forsta hur vi kommunicerar, varfor viss kommunikation slar igenom och varfor

nagon koper din produkt eller tjanst. | leveragesales fokuserar vi pa 3 ingredienser for att du ska lyckas med
din forsaljning: positionering (den differentierande idé du kan tjana pengar pa), psykologin om vad som

driver oss och paketeringen av budskapet. Workshopen ger dig effektiva verktyg for att salja. Du besitter dem
alla redan idag, men anvander du dem fullt ut?
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Toolbox, following modules are used:
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